
El año último se facturaron US$ 221 
millones, de los cuales US$ 107 
millones correspondieron al alquiler de 
películas y US$ 101 millones a la venta 
de entradas para salas de cine. La venta 
física de películas en DVD en nuestro 
país es muy marginal. Se estima que 
en el año 2013 se facturarán US$ 315 
millones, con un fuerte crecimiento de la 
venta de entradas para salas de cine. 

Buenos Aires, 12 de noviembre de 2009.- Un estudio 
elaborado por PricewaterhouseCoopers indica que el 
negocio del cine en Argentina generó durante el año 
2008 negocios por US$ 221 millones y que durante los 
próximo 5 años crecerá algo más de un 45% para llegar 
a los US$ 315 millones. 

El informe muestra que de los US$ 221 millones 
generados en el país por el negocio del cine, US$ 107 
millones corresponden al alquiler de películas, US$ 101 
millones a la venta de entradas para salas de cine y 
US$ 13 millones a la venta de películas en DVD.

Se espera que el negocio del cine crezca un 
45% en Argentina en los próximos 5 años
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El segmento que más crecerá según el trabajo 
elaborado por PricewaterhouseCoopers es el de venta 
de entradas a salas de cine, que en el año 2013 estará 
facturando aproximadamente US$ 168 millones por la 
venta de unas 38 millones de entradas, lo que implica 
un incremento de casi el 67%.

La facturación estimada para el año 2013 por el alquiler 
de películas se estima en US$ 131 millones, mientras 
que la venta física en DVD generará una facturación de 
US$ 16 millones.

En América Latina, los negocios generados por la 
industria del cine durante el año último fueron de US$ 
2.486 millones, de los cuales US$ 1.061 millones 

corresponden a los negocios que se registraron en 
México y US$ 912 millones a los que se realizaron en 
Brasil.

A nivel regional el segmento más importante es el de 
venta de entradas para salas de cine, que en el año 
2008 generó ingresos por US$ 1.337 millones, frente 
a los US$ 694 millones registrados por la venta de 
películas en DVD y los US$ 455 millones facturados por 
el alquiler de películas.

La expectativa según el informe es que entre el 2009 y 
el 2013 los negocios a nivel regional se incrementen en 
casi un 25% alcanzando los US$ 3.100 millones.



Acerca de PricewaterhouseCoopers

PricewaterhouseCoopers (www.pwc.com/ar) ofrece 
servicios de auditoría, asesoramiento impositivo y 
legal y advisory centrados en industrias para generar 
confianza pública y mejorar el valor para los clientes y 
las partes interesadas. Más de 163.000 personas en 
151 países a lo largo de nuestra red comparten sus 
ideas, experiencias y soluciones para desarrollar nuevas 
perspectivas y brindar asesoramiento práctico.
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